
Votre succès dans les affaires comme dans la vie, tient davantage à votre capacité à négocier qu’à 
votre mérite. Je vous montre comment vous y prendre 

Moïse NOUBISSI
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Saviez-vous que la réussite - ou l’échec - de vos négociations 
ne doit rien au hasard? 
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 Quelque soit le type de situations ou le type de négociations que vous devez gérer,

 négociations d’affaires

 négociations commerciales

 négociations privées et/ou familiales

Il existe des fondamentaux que vous devez absolument connaître pour réussir

 Dans votre vie professionnelle comme votre vie privée,

 Combien de fois par jour dépendez-vous d’un tiers, personne physique ou morale, pour combler vos besoins ou obtenir ce
qui vous est dû? Situation pas toujours facile et souvent frustrante

 Imaginez maintenant votre satisfaction à connaitre les leviers à savoir les actionner opportunément

 Avec 360-EPHAS Consulting, préparez-vous à un grand bouleversement dans votre façon d’interagir

La négociation est un pouvoir : prenez le contrôle!



Et maintenant,
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Vous souhaitez
 gagner en efficacité ? 

 négocier mieux ?

 négocier moins longtemps ?

 réduire votre stress ?
 dominer vos peurs?

C’est possible:
 360Ephas Consulting et son équipe vous forment et vous accompagnent pas-à-pas



Comment 360Ephas Consulting me forme et me 
permet de négocier mieux?
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 Moïse est juriste, Contract Manager et Négociateur professionnel. Fort de plus de 15 ans
d’expérience

 dans les domaines de la négociation, du contact management et de la Supply Chain,

 dans plusieurs pays : France, Espagne, UK, Inde, Chine, Arabie Saoudite…

 dans divers secteurs industriels : nucléaire, oil & gas, minier, génie civil ou dessalement de l’eau de mer,

 dans les environnements familiaux complexes, les contentieux

Avec le support d’une équipe de professionnels, il assure un transfert de compétences dans son cœur de métier:
la négociation

 dominer vos peurs?

 Les transferts de compétences sont organisés lors:

 de journée(s) de formation pour des équipes

 de coaching personnalisés (récurrent ou ponctuel)

 d’initiation ou de perfectionnement au contract management



Mais 360Ephas Consulting c’est plus que ça…
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Nous

 assurons également des mandats de négociation : en votre nom et pour votre compte/le compte de votre
entreprise;

 vous accompagnons pour élaborer offre et contre-offre dans un contexte national, européen et
international;

 Vous soutenons dans l’élaboration de réponse aux appels d’offres (en Contract Management & Supply
Chain notamment);

 Vous aidons à composer votre équipe de Contract Managers (analyse de profil et de CV, entretiens etc.);

 Assurons la préparation psychologique de vos équipes.

 dominer vos peurs?



Ils m’ont fait confiance et j’y ai fait mes armes
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Nous nous adaptons à tout type de demande et réalisons des devis sur mesure.

- CONFIDENTIALITÉ GARANTIE -

Pour en savoir davantage
Moïse NOUBISSI
+33 6-66-78-87-05
m.noubissi@outlook.com

https://360ephas-consulting.com/
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